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13 miljardiall

"Kilpailutettujen hankintojen arvoksi on arvioitu 26 miljardia, josta kynnysarvon
ylittavia hankintoja on 13 miljardia euroa ja kynnysarvon alittavia hankintoja 13

miljardia euroa.”
Lahde: Selvitys julkisen hankintojen saastbkeinoista, Valtiovarainministerid, 2023, ulkoinen selvitys
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“Ei niilla pienilla hankinnoilla nyt niin suurta Yrittajat
merkitysta ole”

. : Alueellisella tasolla
Suurin osa Suurin osa pienhankinnat ovat
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pienyrityksia pienhankinnoista

Kiinnostavimpia
hankintoja

Kynnysarvojen
nostaminen lisasi
merkittavasti
pienhankintojen
maaraa

Suurin osa
hankinnoista on
jatkossakin
pienhankintoja




Pienhankinnat elinvoimaisuuden tyokaluna

Yrittgjien silmissa kaupungin kiinnostavuus kasvaa
> markkinat vahvistuvat ja kehittyvat

Kun pienhankintaprosessit ovat kunnossa,
jaa aikaa keskittya suurempiin hankintakokonaisuuksiin.
> Selkea pienhankintaohjeistus auttaa hankintaa tekevia ja yrittajia.
> Valkuttavuuden mittaaminen ja jatkuva kehittaminen

Pienhankinnat ovat kivijalka muille hankinnoille




Pienhankinnat piilossa — Ei likaa byrokratiaa, mutta selkeaa ja
saannonmukaista monikanavaista Vlestintaa

* Yhteisty6ta ja vuoropuhelua

« Markkinakartoituksia ja markkinavuoropuhelut suhteessa
hankinnan kokoon

« Hankintakalenterit
« Hankintailmoitusten ilmoittaminen monikanavaisesti:
« Sahkoiset kanavat
« Kaupungin nettisivut
* YhteistyO yrittajajarjeston kanssa
> tapahtumat, nettisivut, uutiskirjeet ym.
« Paikalliset/alueelliset lehdet
e Some
 Esim. www.julkisethankinnathame.fi

Keskeista on, etta kaikki toimivat yndenmukaisesti ja

toimintatavat ovat hyvin viestitty yrittajille!



http://www.julkisethankinnathäme.fi/

/ Hankintoja koskevat \

yleiset periaatteet on todettu
hankintalain 3 §:ssd. Sen mukaan
MyOs pienhankinnoissa hankintayksikon on kohdeltava
hankintamenettelyn osallistujia ja
muita toimittajia tasapuolisesti ja
syrjimattomasti seka toimittava
avoimesti ja suhteellisuuden
< Hankintojen periaatteet ja niiden noudattaminen vaatimukset huomioon ottaen.

*» Varaa riittavasti aikaa

s Kannustaa paikallisia ja alueellisesti mikro- ja pk-yrityksia osallistumaan
s Sopimusseuranta

* Yhtendinen prosessi ja kulttuuri valitusten avoimuudessa ja kasittelyssa

+» Vaikuttavuuden mittaaminen ja jatkuva kehittdminen
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Pienhankintaprosessien
kehittaminen



Pienhankintojen kehittamisprosessin viisi keskeisia
onnistumisen teesia




P

aatos pienhankintojen sisaisista rajoista

Pienhankinnat ESIM: >>
ALV 0 %

Suorahankinta

Erityisperusteinen
suorahankinta

Tiedustelu / vertailu

Sahkoinen
tarjouskilpailutus ???

¢ alle 60.000 euron arvoiset
tavara- ja palveluhankinnat

9000 €

¢ alle 150.000 euron arvoiset
rakennusurakat

e alle 300.000 euron arvoiset
muut erityiset

palvelun hankintalain liitteen E 5
— 15 mukaisesti

¢ alle 500.000 euron arvoiset
kayttooikeussopimukset

e alle 400.000 euron arvoiset
sosiaali- ja terveyspalveluiden
hankinnat (hankintalain liitteen
E kohtien 1 — 4 mukaisesti)




Hankintatapojen lapivienti — Hankinnan arvon mukaan

Ennen hankintaa
/valmistelu

Yleiset ohjeet, mitka
koskevat kaikkia
pienhankintoja.

Hankinnan toteutuksen
reunaehdot/
pelisdannot hankinnan

koon mukaan.

Esim. miten toimitaan kun
tehdaan suorahankinta, tai
tiedustelu/vertailu tai sdhkdinen
kilpailutus?

Toimittajan valinta

Paatos ja sopimus

Dokumentointi ja
analysointi
& sopimuskausi

Yksittaisen prosessin
jalkeen

- Hankinnan taustan ja
tarpeen arviointi
kunnassa, mita...”?
(maararahat, muut
hankintakokonai-
suudet, vastuullisuus
jne.)

- Hankinnan aikataulu

- Sovittuihin ohjeisiin ja
aikaisempii prosesseihin
perehtyminen tarpeen
mukaan.

- Menettelytavan valinta
-7

Hankinnan tavoite?
Menettelytavan valinta |
Tehdaanko
markkinakartoitus tai —
vuoropuhelu > Miten
siitd viestitaan?

Missa hankinta
ilmoitetaan?
(ensisijainen)

Miten muuten
hankinnasta viestitaan?
Miten yrittajat
valikoidaan? (maara)
Mita tarjouspyynnossa |g
pitaa olla, mita
vahintaan kirjattava?
Miten vertailu tehdaan?

Mita pitaa tehda, esim.

miten vertaillaan?
Mita otettava
huomioon?

- Mitka tiedot
dokumentoidaan?

- Tehdaanko kirjallinen
paatos?

- Toimitetaanko
oikaisuohje?

- Tehdaanko kirjallinen
sopimus?

- Paatoksen tiedoksianto

- Miten ja mihin
dokumentoidaan.
(kilpailutuksen jalkeen)

- Nimetaan vastuuhenkil®

- Miten hoidetaan
sopimusseuranta, esim.
tuotteen/ palvelun
toimivuus ja
yhteistyd/palaute
sopimuskumppanille.

- Miten/mita
dokumentoidaan
sopimusajan
kayttokokemukset,
poikkeamat,
reklamaatiot jne.




Pienhankintojen elinvoimavaikutukset

Tavoitteiden ja mittareiden asettamisen prosessi

Nykytila Tavoite |Kokonaisaikataulu

Vastuuhenkilo(t)

Askelmerkit/toimenpiteet |Tdsmennetty aikataulu

Mittari / Mittarit

Seuranta(suunnitelma)

Vaihtoehtosia mittareita (Kunta valitseen sellaiset mittarit ja prosessit, mitka tukevat kunnan asettamia strategioita ja ohjeita)

Pienhankintaohje on ajan tasalla

Pienhankintohje on jalkautettu ja sen kayttoa seurataan

Hankintakalenteri > Julkisesti nakyvilla ja ajan tasalla

Pienhankinnat ovat avoimesti nahtavilld ja useammassa kanavassa (Esim. kunnan nettivi

ut, Julkisethankinnathame.fi, Hilma ja muut markinoilla toimiv

at sahkoiset kanavat.

)

"Tyokalupakki" = ohjeet, prosessit ja asiakirjamallit kootusti kaikkien kdytossa

Tarjousten maara

Tarjousten laatu

Markkinakartoitukset (maara/laatu)

Markkinavuoropuhellut (isoimmissa pienhankinnoissa)

Ostolaskudata on julkisesti nghtdvilld |

Alue- ja paikallisvaikutusta seurataan euroissa / Eurotavoitteet

Henkiloston osaamisen kehittaminen

Yhteiset tilaisuudet yrittdjien kanssa

Kunnassa on elinvoimaryhma (tmv.), missa monipuolinen edustustus.

Innovatiivisten nakdkulmien hyddyntaminen |

Vastuullisuus nakékulmat huomioituna pienhankinnoissa hankinnan tavoitteen ja koon mukaan.

Hyddynnetaan yritysvaikutustenarviointia |




YRITTAJYYDEN
PUOLESTA
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